
КРАТКИЙ АНАЛИЗ КО-БРЕНД 
ПРОГРАММ В СЕГМЕНТЕ АЗС И БАНКИ 



Получи	  2%	  на	  свой	  бонусный	  счет	  



2	  SMART-‐	  балла	  за	  каждый	  литр	  
Премиального	  топлива	  Shell	  V-‐Power	  Nitro+	  
	  
1	  SMART-‐	  бал	  за	  каждый	  литр	  какого-‐либо	  
другого	  топлива	  



За	  каждую	  потраченную	  1	  грн.	  Вы	  получите	  
дополнительно	  0,5	  балла	  за	  расчет	  
карточкой!	  



на	  АЗК	  (кроме	  газа)	  –	  скидка	  1%	  
товары	  в	  магазине	  и	  кафе	  –	  скидка	  5%	  
услуги	  автомойки	  –	  скидка	  10%	  



ПРОБЛЕМНЫЕ МЕСТА 



CO-BRAND КАРТА C ТОЧКИ ЗРЕНИЯ КЛИЕНТА БАНКА 

Клиент	  у	  которого	  уже	  есть	  карточки	  
этого	  банка	  
	  
Что	  заставит	  клиента	  другого	  банка	  взять	  
эту	  карточку,	  какие	  преимущества?	  



CO-BRAND  КАРТА С ТОЧКИ ЗРЕНИЯ КЛИЕНТА АЗС 

«-‐	  У	  меня	  уже	  есть	  карточка	  лояльности	  АЗС.	  
-‐	  Что	  дополнительного	  дает	  банковская	  карточка?»	  



CO-BRAND  КАРТА С ТОЧКИ ЗРЕНИЯ БАНКА 

Увеличение	  клиентской	  базы	  
	  
Увеличение	  трансакций	  по	  карточкам	  



CO-BRAND  КАРТА С ТОЧКИ ЗРЕНИЯ АЗС 

Поток	  клиентов	  



CO-BRAND БАНКИ И АЗС В ЕВРОПЕ 
И ТУРЦИИ 



OFISI 



BP 



SHELL 



О АЗК WOG 



4× 
WOG – 4 года в подряд 
победитель конкурса 

«Выборг года» среди АЗС Украины. 

+36  
АЗК 

 484 АЗК 

337 
КЛИЕНТОВ 
на 1 АЗК в сутки 

4 
WOG заправляет4 млн. 
автомобилей (половина 
автопарка Украины). 

млн. 2,5 
Собственники 2,5 млн. личных 
авто – постоянные клиенты 

WOG.  

млн. 

Среднестатистическая АЗК WOG 
продает в 3 раза больше топлива, 
чем обычная АЗС в Украине. 



ВИДЕНИЕ РАЗВИТИЯ 
 CO-BRAND ПРОГРАММ В СЕГМЕНТЕ АЗС 



Банк	  как	  полноценный	  финансовый	  инструмент	  

Выдача	  кредита,	  
основываясь	  на	  
истории	  покупки	  

на	  АЗК	  

Погашение	  
кредита	  

накопленными	  
бонусами	  на	  АЗК	  

Оплата	  
кредитной	  картой	  

на	  АЗК	  –	  
снижение	  ставки	  
+	  бонусы	  	  	  	  х	  5	  раз	  


